山东泰安岱岳区(玻璃纤维新材料)特色产业集群
泰山玻璃纤维有限公司企业分析报告
（本报告依据中材科技(002080.SZ)年报/公告、公司官网、行业权威媒体及公开报道编写，用于产业投资参考。泰山玻纤为中材科技全资子公司，财务数据采用中材科技公开披露口径（含泰山玻纤分部数据）。数据来源见文末。）
一、公司基本概况
（一）工商基本信息
泰山玻璃纤维有限公司（简称"泰山玻纤"）系中材科技股份有限公司（股票代码002080.SZ，中国建材集团旗下）之全资子公司，注册地位于山东省泰安市，是国内玻璃纤维及制品领域的龙头企业之一，也是岱岳区玻纤新材料产业集群的链主企业。
	项目
	内容

	企业名称
	泰山玻璃纤维有限公司

	母公司
	中材科技股份有限公司（002080.SZ）

	实际控制人
	国务院国资委（中国建材集团）

	注册地
	山东省泰安市

	行业分类
	非金属矿物制品业（玻璃纤维）

	企业性质
	中央企业控股（上市子公司）

	全球地位
	玻纤产能居全球前列


（二）组织架构与股权结构
公司由中材科技100%持股，中材科技控股股东为中国建材股份有限公司（中国建材集团核心上市平台），最终实际控制人为国务院国资委。央企背景赋予其在资本、技术、资源与信用方面的显著优势。
（三）历史沿革与发展
泰山玻纤承继南京玻璃纤维研究设计院等技术资源，经多年发展形成从玻纤原丝、织物到特种纤维布的全系列能力，并在山东泰安、邹城及山西太原等地布局生产基地，持续扩大高端产能。
（四）企业定位与战略
公司定位为全球领先的玻纤及复合材料供应商，战略上坚定"产品高端化"，向风电纱、热塑短纤、LFT纱、低介电/低膨胀特种纤维布等高附加值方向深度调整，服务新能源、电子电气、人工智能等新兴领域。
二、业务层面分析
（一）主营业务与产品
主营各类热固性/热塑性玻纤材料、细纱及电子布、风电叶片用高模量纱及多轴向经编织物、高速覆铜板用Low-Dk产品、超低损耗低介电纤维布、封装用低膨胀纤维布、湿法毡、高锆耐碱玻纤等，广泛应用于汽车、家电、新能源、电子电气、建筑与基础设施等领域。
（二）市场与客户
产品畅销国内并远销美国、欧盟、日韩、中东、东盟、南美等80多个国家和地区；在北美、南非设有驻外机构强化直销。高端产品出口占比近20%，客户覆盖风电、电子、汽车等头部企业。
（三）产能与技术布局
玻璃纤维年产能超170万吨，2025年对外销售玻纤产品137万吨（历史新高）。太原基地一、二线投产，累计建成5条低介电/低膨胀特种纤维生产线；特种纤维布2025年销售1,917万米，全品类覆盖并获国内外头部客户认证。技术方面掌握低介电超细纱、大型池窑设计、纯氧燃烧等核心自主知识产权，居国际领先水平。
三、财务报表分析
（一）关键财务指标（中材科技公开披露口径）
泰山玻纤为中材科技全资子公司，以下采用中材科技2025年年报及2026年一季报披露数据，并单列泰山玻纤分部经营数据。
	指标
	2025年
	2026年Q1
	说明

	中材科技营收
	302.0亿元(+26%)
	68.5亿元(+24%)
	整体口径

	中材科技归母净利
	18.2亿元(+104%)
	5.1亿元(+40%)
	整体口径

	中材科技毛利率
	18.9%
	20.9%
	销售毛利率

	玻纤销量
	137万吨
	—
	泰山玻纤分部

	玻纤产品收入
	89亿元(+15%)
	—
	泰山玻纤分部

	玻纤归母净利
	10.5亿元(+187%)
	—
	泰山玻纤分部

	玻纤产能
	超170万吨/年
	—
	太原基地投产


（二）盈利与现金流特征
2025年玻纤行业景气回升，高端产品占比提升带动销售均价同比+14%、毛利率同比提升约9个百分点，风电织物、高端热塑纱、特种纤维布成为利润增长核心引擎。公司拟定增不超过44.8亿元投建低介电/超低损耗纤维布项目，资本开支与产能扩张并行。
四、公司治理、管理与人力的分析
作为央企控股上市子公司，公司具备规范的现代公司治理体系，党建与"三重一大"决策机制健全，风控、合规与内控制度完善。依托中国建材集团与中材科技的技术与人才平台，研发与国际化管理团队实力雄厚，支撑其全球竞争地位。
五、核心竞争力分析
	核心竞争力
	具体表现

	规模全球领先
	玻纤产能超170万吨/年，销量137万吨

	技术壁垒
	低介电/低膨胀特种纤维全品类，国际领先

	央企背景
	中国建材集团资本、资源与信用支持

	高端化
	风电纱/LFT纱全球市占率第一，结构持续优化

	全球布局
	出口80余国，海外基地与客户认证


六、风险分析
	风险类别
	风险描述
	应对

	周期波动
	玻纤价格随供需周期波动
	高端化平滑周期

	原料能源
	叶蜡石、天然气价格影响成本
	年度协议锁价

	国际贸易
	海外贸易壁垒与地缘风险
	本地化与多元市场

	产能释放
	新产能投产消化压力
	以销定产协同


七、融资需求分析
（一）商业保理
对下游直销形成应收，可适度开展保理优化周转，但央企信用下并非必需。
（二）供应链金融
可依托核心企业信用为上游叶蜡石等供应商提供供应链金融支持，稳定供应。
（三）融资租赁
大型池窑与环保设备投资大，可组合运用融资租赁与定增资金。
（四）小额贷款
不适用，公司融资渠道以股权定增与银行授信为主。
八、综合评价、展望与建议
泰山玻璃纤维有限公司是岱岳区玻纤新材料产业集群的链主与全球龙头，央企背景、规模与技术壁垒构成难以复制的护城河，高端化战略成效显著、盈利强劲增长。
展望：风电、电子（AI服务器/覆铜板）、汽车轻量化等需求将持续拉动高端玻纤与特种纤维布需求，公司扩产与定增将进一步巩固地位。对山东省投资而言，泰山玻纤作为已成熟的链主企业，更适合以产业协同、基金跟投定增或上下游生态合作方式参与，而非早期股权介入。
数据来源说明：本报告数据来源于中材科技股份有限公司2025年年度报告、2026年第一季度报告及相关公告、公司官网、同花顺/证券时报等公开报道。泰山玻纤财务数据采用中材科技公开披露的分部口径。相关数据以公司正式披露文件为准。
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