山东泰安肥城市(锂电新材料)特色产业集
山东瑞福锂业有限公司企业分析报告
（本报告依据公开工商信息、企业官网、工信部专精特新名单、肥城市公开报道及行业权威媒体资料编写，用于产业投资参考。非上市公司财务数据未公开披露，均如实标注。数据来源见文末。）
一、公司基本概况
（一）工商基本信息
山东瑞福锂业有限公司成立于2010年11月3日，法定代表人为亓亮，注册资本9,777.78万元人民币，注册地位于山东省泰安市肥城市（锂电新材料特色产业基地）。公司系专业从事锂盐提取与加工的锂电新材料企业，参保人数约690人，属于中型制造业企业规模。
	项目
	内容

	企业名称
	山东瑞福锂业有限公司

	成立日期
	2010-11-03

	法定代表人
	亓亮

	注册资本
	9,777.78万元人民币

	参保人数
	约690人

	注册地
	山东省泰安市肥城市

	行业分类
	化学原料和化学制品制造业（锂盐/锂电新材料）

	企业性质
	民营控股（自然人及机构持股）


（二）组织架构与股权结构
根据公开工商信息，公司股权相对集中：自然人亓亮持股约48.45%，为第一大股东及实际控制人；宁波鼎迅股权投资合伙企业（有限合伙）持股约22.20%；惠州亿威锂电材料相关主体持股约20.00%；王明悦持股约7.98%；其余由少量机构及自然人持有。整体为民营控股、多方产业资本参股的混合所有制结构，有利于整合上游资源与下游客户。
（三）历史沿革与发展
公司自2010年设立以来，聚焦锂云母、锂辉石提锂及盐湖资源综合利用路线，逐步建成碳酸锂、氢氧化锂等基础锂盐产能。受益于新能源汽车与储能产业爆发，公司已成为山东肥城锂电新材料产业集群的骨干企业之一，并设立子公司山东泰普锂业进一步延伸产业链。
（四）企业定位与战略
公司定位于锂电正极材料上游基础锂盐供应商，战略上以"资源+产能"双轮驱动，强化与下游正极材料、电池企业的绑定；同时依托肥城市"泰山锂谷"产业生态，向高纯锂盐、电池级氢氧化锂等高端产品升级，提升单位产值与抗周期能力。
二、业务层面分析
（一）主营业务与产品
公司主营碳酸锂、氢氧化锂等电池级锂盐产品，广泛应用于动力电池、储能电池正极材料制造。核心产品为工业级及电池级碳酸锂，并具备氢氧化锂产能，产品可满足三元及磷酸铁锂电池体系需求。
（二）市场与客户
公司客户覆盖国内主流正极材料厂及电池企业，销售以长协与现货结合为主。肥城锂电产业集群已集聚正极、负极、电解液、隔膜及电池回收等上下游企业，公司地处产业链上游，区位配套优势明显，可降低物流与协同成本。
（三）产能与技术布局
公开资料显示，公司碳酸锂产能约4万吨/年，氢氧化锂产能约1.5万吨/年，并拥有锂渣资源化利用等配套能力。公司注重提锂工艺优化与能耗控制，先后获评国家级专精特新"小巨人"企业、国家级绿色工厂，体现了在细分领域的技术积淀与绿色制造水平。
三、财务报表分析
（一）财务数据可得性说明
山东瑞福锂业有限公司为非上市民营企业，未公开披露经审计的年度财务报告，以下财务数据依据公开报道与行业测算口径列示，仅供投资参考，不作为审计结论。
	指标
	情况/估算
	说明

	营业收入
	未公开披露
	非上市，无强制披露义务

	净利润
	未公开披露
	行业媒体未披露具体数值

	资产负债率
	未公开披露
	建议关注后续尽调获取

	锂盐产能
	碳酸锂约4万吨/年、氢氧化锂约1.5万吨/年
	公开报道口径

	经营现金流
	未公开披露
	建议尽调核实


（二）盈利与周期特征
锂盐行业具有强周期属性，产品价格随碳酸锂现货大幅波动，公司盈利与锂盐价格高度相关。2022—2023年锂价经历高位回落，行业盈利普遍承压；公司凭借产能规模与绿色工厂成本管控，抗波动能力优于中小产能，但周期性风险仍是核心财务特征。
四、公司治理、管理与人力的分析
公司为民营控股，治理结构以股东会、执行董事/董事会及经营管理层为主，实际控制人亓亮在锂盐行业具有较深的资源与运营经验。管理团队在提锂工艺、生产管理方面积累了多年实践。人力资源方面，公司参保约690人，以生产制造、工艺技术及一线操作岗位为主，技术工人占比稳定，具备规模化连续生产的人力基础。建议后续关注核心技术人员稳定性及股权激励安排。
五、核心竞争力分析
	核心竞争力
	具体表现

	产能规模优势
	碳酸锂约4万吨/年、氢氧化锂约1.5万吨/年，居区域前列

	资质壁垒
	国家级专精特新"小巨人"、国家级绿色工厂

	区位集群
	肥城"泰山锂谷"全产业链配套，上下游协同

	资源与技术
	锂云母/锂辉石提锂工艺积累，锂渣资源化能力

	股东结构
	产业资本+资源方参股，资源整合能力强


六、风险分析
	风险类别
	风险描述
	应对建议

	产品价格周期
	碳酸锂价格大幅波动直接影响盈利
	锁价长协、套保、产品高端化

	资源保障
	锂资源对外依赖，原料供应与成本受制约
	拓展多元原料渠道

	环保安全
	提锂产生锂渣及废水，环保监管趋严
	强化资源化利用与合规

	财务风险
	非上市，财务透明度低，融资结构待核
	尽调获取真实负债与现金流

	市场竞争
	龙头扩产与产能过剩压力
	差异化与成本领先


七、融资需求分析
结合公司所处锂电新材料行业重资产、长周期特征，围绕四类地方金融工具的潜在适配性分析如下：
（一）商业保理
公司对下游正极材料/电池企业销售形成应收账款，可探索应收账款保理以加快资金周转，缓解锂盐价格下行期的现金流压力。
（二）供应链金融
肥城锂电集群已具链条规模，可依托核心企业信用开展上游原料采购的供应链融资，稳定锂资源供应并优化付款节奏。
（三）融资租赁
提锂窑炉、环保及检测设备投资大，适合以设备融资租赁盘活存量资产、降低初始资本开支。
（四）小额贷款
小贷更适合临时性周转，建议作为补充而非主力渠道；优先考虑银行授信与产业基金入股。
八、综合评价、展望与建议
山东瑞福锂业有限公司是肥城锂电新材料产业集群的核心锂盐供应商，具备较突出的产能规模、专精特新与绿色制造资质，在区域产业链中地位重要。主要短板在于非上市带来的财务透明度不足及强周期盈利波动。
展望：随着储能与动力电池需求中长期增长，以及肥城"泰山锂谷"集群效应强化，公司有望通过产品高端化与资源整合稳步提升竞争力。建议投资方在尽调中重点核实真实产能利用率、负债结构、原料保障与环保合规，并优先以"股权+产业金融"组合介入，规避周期底部估值与现金流风险。
数据来源说明：本报告数据来源于国家企业信用信息公示系统/公开工商信息、工信部专精特新"小巨人"名单、肥城市及泰安市公开报道、企业公开资料及行业权威媒体。财务数据因公司未上市未公开披露，已如实标注。相关信息截至检索日，后续以企业正式披露及尽职调查为准。
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