山东省临朐县铝型材制品产业集群
山东普林斯盾金属制品有限公司企业分析报告
（本报告数据来源于公司年报/半年报、交易所及港交所公告、巨潮资讯网、东方财富、天眼查/爱企查/企查查、国家企业信用信息公示系统、公司官网及权威媒体等公开渠道，统计时点截至最新披露信息；非上市企业未公开披露财务数据已如实标注，未作任何编造。报告供山东省投资有限公司业务参考之用。）
一、公司基本概况
（一）工商信息
山东普林斯盾金属制品有限公司成立于2009年5月14日，法定代表人为马立锟，统一社会信用代码9137072468945188XM，企业类型为有限责任公司（自然人投资或控股的法人独资），注册资本200万元人民币，注册地址位于山东省潍坊市临朐县东城街道南环路2788号，登记机关为临朐县市场监督管理局，经营状态为在营（开业）企业。公司曾用名包括"潍坊皇室建材有限公司""临朐县锦洲钢结构有限公司"，后更名为现名，主营业务由早期的钢结构、建材逐步聚焦至铝型材下游应用制品。
股权结构：公司股东为青岛森耀控股有限公司，持股比例为100%，为法人独资；青岛森耀控股由自然人于良持股90%、王晓宁持股10%。公司实际控制人为于良。公司无国有出资人，为民营控股企业。
（二）组织架构
公司以山东普林斯盾金属制品有限公司为主体开展经营，下设生产、研发、采购、销售与电商运营等部门，依托临朐"中国铝型材产业基地"的集群配套，形成从铝型材采购、表面处理、精加工到成品组装的一体化制造体系，并通过阿里系电商平台运营"普林斯盾"品牌旗舰店。
（三）发展沿革
公司前身"潍坊皇室建材有限公司"早期从事建材与钢结构业务；2011年前后更名为"临朐县锦洲钢结构有限公司"，后于现名"山东普林斯盾金属制品有限公司"体系下聚焦铝制庭院与市政景观制品。依托临朐铝型材产业集群的原材料与加工配套优势，企业逐步从传统建材加工向铝制护栏、花箱、凉亭等市政园林与庭院景观产品转型，并获评山东省"专精特新"中小企业、科技型中小企业。
（四）企业定位与主营业务
企业定位为临朐县铝型材制品产业集群中"下游应用与循环利用"环节的代表企业，主营铝合金护栏、铝合金花箱、铝制凉亭、铝合金遮阳棚等铝制景观与市政设施制品的研发、生产与销售，产品广泛应用于市政园林、房地产景观、庭院别墅及道路交通隔离等场景，属于铝型材产业链的终端深加工与应用环节。
二、业务层面分析
（一）业务结构与收入构成
公司业务以铝制景观市政制品为核心，覆盖铝合金护栏、花箱、凉亭、遮阳棚等品类。公司未公开披露分产品收入占比；从经营形态看，业务由B端市政与工程订单、房地产景观集采，以及C端电商零售（阿里园艺类目顶级卖家）共同构成。
（二）主要产品与服务
主导产品包括：铝合金组合护栏（市政道路、小区、庭院用）、铝合金花箱（道路隔离带、公园绿化用）、铝制凉亭与廊架、铝合金遮阳棚（雨棚）等。产品以铝型材为基材，具有免焊接拼装、耐腐蚀、可回收等特点，契合市政与景观工程对耐久性和环保性的要求。"普林斯盾"品牌在铝制护栏、花箱细分品类具备一定线上知名度。
（三）客户分析
客户结构涵盖市政园林工程单位、房地产景观绿化施工单位、市政设施采购方及终端家庭用户。线上渠道方面，公司在阿里巴巴（1688）园艺类目为顶级卖家，面向全国经销商与零售客户；线下依托临朐本地及周边工程渠道获客。
（四）供应商与采购
生产所需主要原材料为铝型材（基材），主要从临朐县本地铝型材产业集群（如华建铝业等龙头）及周边型材厂采购，具备就近配套、供应稳定、运输成本低的优势；辅材包括粉末涂料、连接件、紧固件等。原料成本受铝价波动影响。
（五）产能/资源/牌照
公司参保人数约71人（工商登记口径），属中小规模制造企业。企业拥有"专精特新"中小企业、科技型中小企业资质，累计注册商标约48件、专利约37件，具备一定的产品设计与技术积累。产能以铝制景观制品的精加工与组装为主，未公开披露具体产线规模。
（六）销售与渠道
采用"线上电商 + 线下工程"双轮驱动：线上以阿里巴巴1688园艺顶级卖家为核心触达全国分销与零售客户；线下通过工程直销、经销商网络对接市政与房地产景观项目。
（七）经营数据与市场占有率
公司未公开披露年度营收、产量等经营数据。作为临朐铝型材产业集群下游应用环节的民营中小企业，其在铝制护栏、花箱等细分品类有一定市场覆盖，但整体规模在集群内属中小型，市占率未有权威公开统计。
三、财务报表分析
（一）近三年主要会计数据
山东普林斯盾金属制品有限公司为非上市民营企业，近三年完整审计财务报表未公开披露；以下列工商登记及公开渠道可获取的基础信息，单位：万元，不作财务数据编造。
	指标
	公开披露值

	注册资本
	200

	法定代表人
	马立锟

	控股股东
	青岛森耀控股有限公司（100%）

	参保人数
	约71人（工商登记口径）

	资产总额
	未公开披露

	营业收入
	未公开披露

	归母净利润
	未公开披露


（二）盈利分析
公司未公开披露盈利数据。铝制景观制品行业毛利率受铝价、加工费及产品结构影响，中小企业盈利能力取决于品牌溢价与渠道效率；公司凭借"专精特新"资质与线上品牌运营，较传统代工企业具备一定议价空间。
（三）资产质量
无公开资产数据。企业属轻资产型加工组装模式，固定资产占比较低，资产以存货、应收及设备为主。
（四）负债与偿债
无公开负债数据。建议授信前核查有息负债、对外担保及实控人连带情况；中小企业融资可结合订单与应收账款状况评估。
（五）现金流分析
无公开现金流数据。中小制造与电商企业受应收账款及备货周期影响，经营性现金流波动较大，建议以实控人及关联企业合并口径跟踪。
（六）关键指标横向对标
在临朐铝型材产业集群内，普林斯盾属下游应用环节的中小型民营企业，与集群内大型型材龙头（如华建铝业）形成配套协作关系；相较纯型材加工企业，其优势在于终端产品品牌与渠道，短板在于规模与资金实力。
四、公司治理、管理与人力资源
（一）治理结构
公司为有限责任公司（法人独资），由青岛森耀控股100%持股，设执行董事/经理及监事；日常经营由实际控制人于良主导，治理结构简单，符合中小民营企业特征。
（二）管理层
法定代表人、执行董事兼经理为马立锟；实际控制人于良通过青岛森耀控股间接主导公司战略与经营决策。
（三）组织内控
公司未公开披露详细内控制度。作为中小制造企业，内控以生产、采购、销售与质量的职能分工为主，建议完善财务规范与关联交易管理。
（四）人力资源
工商登记参保人数约71人，团队以生产技工、电商运营与设计研发人员为主；企业拥有约37件专利、48件商标，反映一定的技术与品牌运营人力储备。
五、核心竞争力
（一）产业集群配套优势
地处"中国铝型材产业基地"临朐，原材料就近采购、配套完善、供应链响应快，显著降低采购与物流成本。
（二）品牌与渠道优势
"普林斯盾"品牌在铝制护栏、花箱品类具备线上知名度，阿里巴巴园艺类目顶级卖家地位带来稳定的全国分销流量；"专精特新"与科技型中小企业资质增强政府项目与集采竞争力。
（三）产品与知识产权壁垒
累计约37件专利、48件商标构成一定的设计与品牌护城河；免焊接拼装、可回收等差异化产品特性契合市政景观需求。
六、风险分析
（一）行业风险
铝价波动直接传导至原材料成本；房地产与市政园林投资周期影响下游需求；行业进入门槛偏低，同质化竞争激烈。
（二）经营风险
公司规模偏小，抗周期能力弱；过度依赖单一品类与线上流量，若平台规则或流量成本变化将影响销售。
（三）财务风险
财务未公开披露，信息透明度低；中小民营企业普遍面临融资难、现金流偏紧问题。
（四）合规风险
铝制品表面处理涉及环保（喷涂、废水废气）合规要求，需持续满足环保监管。
（五）管理风险与应对措施
股权与决策高度集中于实控人，治理规范性待提升。建议引入规范化财务与内控体系，并拓展工程与政采渠道以分散单一电商依赖。
七、融资需求（与山东投资协同）
（一）融资痛点
作为中小民营制造企业，缺乏足额抵质押物，银行信贷获取受限；电商与工程订单的备货、应收账款占用资金，存在流动性需求。
（二）协同切入建议
一是供应链金融：可基于其与临朐铝型材龙头的采购应付账款，提供反向保理或订单融资；二是融资租赁：对喷涂、加工等设备更新提供直租/回租；三是商业保理：以其对市政、地产客户的应收账款办理保理，盘活流动资金；四是小额贷款：在风险可控前提下提供短期过桥资金。山东投资的产业金融工具可与临朐集群整体开发结合，形成"龙头+配套"的批量服务方案。
八、综合评价、发展展望与建议
（一）综合评价
普林斯盾是临朐铝型材产业集群下游应用环节具有品牌与渠道特色的中小民营企业，依托集群配套与线上运营建立差异化定位，但规模偏小、财务透明度低、抗周期能力有限。
（二）发展展望
据行业趋势，市政园林与庭院景观对免维护、可回收铝制品的需求持续增长；公司有望通过产品系列化（拓展至户外家具、市政设施）与渠道多元化（工程+政采+电商）扩大规模。
（三）建议
建议公司：①提升财务规范与信息披露，增强融资信用；②拓展工程与政府采购渠道，降低电商单一依赖；③以山东投资产业金融为纽带，对接集群龙头企业供应链，实现稳健扩产。
数据来源说明：国家企业信用信息公示系统/天眼查（工商登记、股权、参保、资质）、阿里巴巴1688（园艺类目卖家与品牌信息）、临朐县企业公开信息等。财务数据未公开披露，已如实标注。
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