山东省聊城市茌平区铝制功能部件产业集群
山东友升铝业有限公司企业分析报告
（本报告数据来源于国家企业信用信息公示系统、天眼查、企查查、爱企查、水滴信用、公司官网及权威媒体（新华网山东频道、茌平区政府网、冠县政府网、高校就业网、东方财富/同花顺等公开渠道），统计时点截至最新披露信息；非上市企业未公开披露财务数据已如实标注，未作任何编造。报告供山东省投资有限公司业务参考之用。）
一、公司基本概况
（一）工商信息
山东友升铝业有限公司成立于2014年4月8日，法定代表人罗世兵，统一社会信用代码913715234935121340，企业类型为有限责任公司（自然人投资或控股的法人独资），注册资本5,000万元人民币（实缴5,000万元），登记机关为聊城市茌平区市场监督管理局，经营状态存续。
注册地址位于山东省聊城市茌平区信发街道办事处北环路3212号（一照多址），经营范围涵盖有色金属压延加工、有色金属合金制造与销售、汽车零部件及配件制造与研发、生产性废旧金属回收、货物进出口等。
股权结构：公司为上市公司上海友升铝业股份有限公司（证券简称"友升股份"，代码603418.SH）的全资子公司（持股100%），企业类型为法人独资，实控人穿透至友升股份控股股东及罗世兵等自然人。截至2025年工商年报，公司参保人数1,366人，企业规模为大（型），行业为铝压延加工。
（二）组织架构
作为友升股份在山东的重要生产基地，山东友升与母公司上海总部及重庆、安徽、广东、长春、江苏、武汉、云南等国内子公司，以及墨西哥、保加利亚海外子公司协同，形成围绕终端客户的属地化生产基地网络。
（三）发展沿革
山东友升2014年设立，依托母公司友升股份（创立于1992年，2025年9月23日于上交所主板上市，代码603418）的铝合金汽车零部件技术积累，成长为大型铝压延加工与汽车轻量化部件制造基地，2023年获评省级专精特新企业、创新型中小企业，建有市级企业技术中心，拥有34—38项专利。
（四）企业定位与主营业务
企业定位为"汽车轻量化铝合金零部件制造基地"。主营业务包括铝合金保险杠、副车架、门槛梁、电池托盘等汽车轻量化结构件的挤压、加工与总成，服务于新能源汽车与燃油车车身、底盘、电池系统轻量化。
二、业务层面分析
（一）业务结构与收入构成
业务聚焦汽车铝合金挤压材及部件，按产品分为保险杠系列、副车架系列、门槛梁系列、电池托盘系列四大类，并配套工业型材与医疗器械用铝材。收入构成未单独公开（并入母公司合并报表）。
（二）主要产品与服务
主导产品：铝合金保险杠（配套特斯拉、小米、赛力斯、长安、阿维塔、蔚来、小鹏、江淮、一汽、丰田、广汽、凌云、卡斯马、本特勒等）、副车架（本田、沃尔沃、广汽埃安、一汽红旗、BYD等）、门槛梁（特斯拉、小米、赛力斯、蔚来、小鹏、吉利、极氪、路特斯、长安、阿维塔、广汽等）、电池托盘（北汽、中航、宁德时代、孚能等）。
（三）客户分析
客户几乎覆盖国内外头部新能源与主流车企：特斯拉、小米、赛力斯、蔚来、小鹏、吉利、极氪、长安、阿维塔、广汽、丰田、本田、沃尔沃、一汽红旗、BYD，以及电池龙头宁德时代、中航、孚能等，客户结构优质且黏性强。
（四）供应商与采购
上游采购铝棒/铝锭及挤压配套材料，依托友升股份集团化采购与工艺体系；原材料价格波动通过产品定价与套保管理。
（五）产能、资源与牌照
公司参保1,366人、规模为大型，具高新技术企业、省级专精特新、创新型中小企业、市级企业技术中心等资质，拥有34—38项专利，是友升股份核心产能基地之一。
（六）销售与渠道
销售依托母公司友升股份的客户体系，采取"围绕终端客户设厂"的属地化配套模式，直接对接主机厂定点供货，渠道稳定。
（七）经营数据与市场占有率
山东友升单体财务未单独公开披露（并入友升股份合并报表）。母公司友升股份2025年9月上市后为主板上市公司，主营铝合金汽车零部件，为汽车车身、底盘、电池系统轻量化提供一站式解决方案。山东友升作为其核心基地，在汽车轻量化铝挤压材领域具较高市占率，具体份额未公开。
三、财务报表分析
（一）近三年主要会计数据
	指标
	2022年
	2023年
	2024年

	山东友升总资产（亿元）
	未公开
	未公开
	未公开

	营业收入（亿元）
	未公开
	未公开
	未公开

	净利润（亿元）
	未公开
	未公开
	未公开

	资产负债率（%）
	未公开
	未公开
	未公开


（二）盈利分析
山东友升单体盈利数据未公开（并入上市公司合并报表）。母公司友升股份为2025年9月新上市企业，其合并口径盈利数据以招股书与定期报告为准，本单体报告不作编造。公司客户结构优质，主业盈利预期稳健。
（三）资产质量
公司作为大型铝压延加工基地，固定资产（挤压线、加工设备）投入较实，资产质量总体良好，具体结构未公开。
（四）负债与偿债
单体负债数据未公开。作为上市公司全资子公司，其融资与偿债纳入集团统一管理，信用背书较强。
（五）现金流分析
经营现金流并入母公司合并报表，单体未公开。主机厂配套回款周期规范。
（六）关键指标横向对标
在茌平铝制功能部件集群中，友升铝业背靠上市公司、客户为全球头部车企，技术、规模与资质显著优于多数同业，是集群内"铝—汽车轻量化"高附加值方向的标杆企业。
四、公司治理、管理与人力资源
（一）治理结构
公司为友升股份（603418.SH）全资子公司，治理纳入上市公司规范体系，受董事会、审计与内控监督，治理规范度高于一般民企。
（二）管理层
法定代表人罗世兵，同时任友升股份董事长、总经理、核心技术人员，对集团战略与山东基地经营具有主导权。
（三）组织与内控
依托上市公司内控与质量管理体系，山东友升执行集团统一的研发、生产、质量与安全管理流程。
（四）人力资源
公司参保人数1,366人（2025年），规模为大（型），研发与产业工人储备充足，支撑其大型制造基地定位。
五、核心竞争力（护城河）
一是客户壁垒：特斯拉、小米、蔚来、BYD、宁德时代等头部车企/电池厂定点配套，黏性强；二是上市公司资本与体系背书：友升股份603418提供融资、研发与治理支撑；三是技术与资质：高新技术企业、省级专精特新、市级技术中心、34—38项专利；四是属地化配套模式：围绕客户设厂降低物流与响应成本；五是汽车轻量化赛道红利：新能源车渗透率提升带动铝部件需求。
六、风险分析
行业风险：汽车产销与新能源渗透率波动、铝价波动影响毛利。客户集中风险：对少数头部车企依赖度高，单一客户变动影响大。合规风险：据企查查，公司存在一定数量的司法案件记录，需关注合同与用工风险。财务风险：单体财务不透明（并入上市母司）。应对措施：公司通过多客户矩阵、产品横向拓展（保险杠/副车架/门槛梁/电池托盘）与海外布局（墨西哥、保加利亚）分散风险。
七、融资需求（与山东投资协同）
友升铝业背靠上市公司、资产与信用优质，协同空间较大：（1）供应链金融：上游铝材采购应付账款可开展保理，集团统一确权；（2）融资租赁：挤压线、加工与检测设备更新可匹配设备直租/回租；（3）商业保理：对主机厂应收账款保理加快周转；（4）小贷：可服务其上游中小铝加工配套企业。建议以"上市公司信用+真实交易背景"为前提，开展设备融资租赁与供应链保理，风险可控。
八、综合评价、发展展望与建议
山东友升是茌平铝制功能部件集群中技术、客户与资本能级最高的企业之一，依托上市公司友升股份，深度绑定全球头部新能源车企，汽车轻量化赛道前景广阔。短板在于客户集中与单体财务不透明。据公司规划与行业趋势，新能源车轻量化渗透率持续提升将支撑增长。建议山东投资以设备融资租赁与供应链保理切入，服务其产能扩张与上游配套，共享汽车轻量化红利。
数据来源说明：国家企业信用信息公示系统、天眼查、企查查、同花顺/东方财富（友升股份603418上市信息）、公司官网（unisonal.com）及公开报道。山东友升单体财务并入上市公司合并报表，未单独披露部分已如实标注。
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