
坚果炒货与休闲食品加工行业深度分析报告
执行摘要
城阳区2024年食品产业营收规模约350亿元，形成“一杯咖啡、一袋坚果、一份甜品”的“城阳味道”特色品牌，并获评中国预制菜基地百强、山东省特种食品特色产业集群等6项省级以上荣誉。坚果炒货与休闲食品加工是城阳食品三大方向之一，集聚沃隆、三昌、众心等组成“坚果军团”。龙头企业沃隆食品是“每日坚果”品类开创者（2015年首创独立装），自建6座工厂占地15万平、通过BRCGS A级认证，2024年营收10.73亿元、销售额突破10亿，以4.0%市占率居行业前五、每日坚果细分赛道市占率近50%（全国排名第四），曾申报IPO拟募资7亿元扩产；众心食品2023年集团营收6.28亿元，2024年8月胶州湾综保区产学研总部基地启动（日产能40吨、达产产值4亿元）；丹香食品拥有300多家门店，海盐曲奇销售额破2亿。在健康零食化趋势下（2023年68%消费者购每日坚果为补充营养），坚果炒货2029年市场规模预计突破4200亿元。但行业面临洽洽、三只松鼠等同质化竞争与价格内卷、原料价格波动等挑战，需通过全品类矩阵、产学研协同与渠道多元化巩固优势。
（行业主要指标）
· 城阳区食品产业营收：350亿元（来源：2024）
· 沃隆2024年营收：10.73亿元（来源：2024）
· 沃隆每日坚果市占率：近50%（来源：2024）
· 众心2023年集团营收：6.28亿元（来源：2023）
· 丹香海盐曲奇销售额：2亿元（来源：2024）
· 沃隆自建工厂：6座/15万平（来源：2024）
· 坚果炒货2029市场规模预测：4200亿元（来源：2024）
· 城阳区省级以上荣誉：6项（来源：2024）
一、宏观发展环境
本维度围绕「区位与产业基础、政策与规划支持、技术趋势与需求」展开系统梳理，其中「城阳区2024年食品产业营收规模约350亿元（来源：2024）」与「城阳获评中国预制菜基地百强、山东省特种食品特色产业集群等6项省级以上荣誉（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
区位与产业基础
城阳区2024年食品产业营收规模约350亿元（来源：2024）。形成“一杯咖啡、一袋坚果、一份甜品”的“城阳味道”特色品牌（来源：2024）。城阳获评中国预制菜基地百强、山东省特种食品特色产业集群等6项省级以上荣誉（来源：2024）。城阳坚果炒货企业集聚，沃隆、三昌、众心形成“坚果军团”（来源：2024）。沃隆总部位于城阳区抱虎山路109号（来源：2024）。众心食品落户青岛胶州湾综合保税区（城阳）（来源：2024）。
政策与规划支持
城阳将食品产业纳入全区创新型产业体系统筹谋划（来源：2024）。依托青岛农业大学建设青岛特种食品研究院（来源：2024）。薛长湖院士领衔海洋营养与健康食品研究院（来源：2024）。已与区内30余家企业合作开发80余款产品（来源：2024）。城阳区“倍增计划”支持食品龙头企业（来源：2023）。区工信局靠前服务培育本土品牌（来源：2024）。
技术趋势与需求
健康零食化趋势：2023年68%消费者购每日坚果为补充营养（来源：2023）。坚果炒货2029年市场规模预计突破4200亿元（来源：2024）。每日坚果日常化消费新赛道兴起（来源：2015）。坚果全品类+全场景矩阵成为方向（来源：2024）。烘焙坚果、含坚果烘焙食品拓展（来源：2024）。低脂低糖健康配方升级（来源：2024）。
据公开数据，城阳区食品产业营收为350亿元（来源：2024）。
据公开数据，沃隆2024年营收为10.73亿元（来源：2024）。
据公开数据，众心2023年集团营收为6.28亿元（来源：2023）。
据公开数据，坚果炒货2029市场规模预测为4200亿元（来源：2024）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「区位与产业基础、政策与规划支持、技术趋势与需求」展开系统梳理，其中「城阳区2024年食品产业营收规模约350亿元（来源：2024）」与「城阳获评中国预制菜基地百强、山东省特种食品特色产业集群等6项省级以上荣誉（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；城阳区2024年食品产业营收规模约350亿元（来源：2024）；城阳获评中国预制菜基地百强、山东省特种食品特色产业集群等6项省级以上荣誉（来源：2024）；已与区内30余家企业合作开发80余款产品（来源：2024）；城阳区“倍增计划”支持食品龙头企业（来源：2023）。上述政策、区位与经济基础共同构成了产业成长的宏观底盘，后续需在把握政策导向与区域协同中放大既有优势。
二、产业链结构
本维度围绕「上游原料、中游加工、下游渠道」展开系统梳理，其中「进口坚果占比约30%，来自美国、澳洲、越南（来源：2024）」与「原料成本占坚果产品约60%（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
上游原料
坚果上游为核桃、巴旦木、腰果等，国内原料部分进口（来源：2024）。沃隆采用6种坚果果干科学配比（来源：2024）。国内坚果原料基地主要分布在新疆、云南等（来源：2023）。进口坚果占比约30%，来自美国、澳洲、越南（来源：2024）。城阳企业自建原料采购与品控体系（来源：2024）。原料成本占坚果产品约60%（来源：2024）。
中游加工
沃隆自建6座工厂，占地面积15万平，通过BRCGS A级认证（来源：2024）。众心食品日设计产能40吨，达产产值4亿元（来源：2024）。沃隆产品涵盖混合坚果、单品坚果、含坚果烘焙、礼盒等百余种（来源：2024）。众心在山西、浙江等地建有四个生产工厂（来源：2023）。丹香食品拥有300多家线下门店的自产体系（来源：2024）。三昌燕麦脆等入驻山姆、胖东来（来源：2024）。
下游渠道
沃隆产品入驻山姆、胖东来等大型商超（来源：2024）。沃隆2024年营收10.73亿元，销售额突破10亿（来源：2024）。电商+线下融合，沃隆巅峰市占率近50%（来源：2017）。众心产品出口与进出口服务并举（来源：2024）。丹香300门店直营零售（来源：2024）。坚果礼盒占节庆销售重要比重（来源：2024）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「上游原料、中游加工、下游渠道」展开系统梳理，其中「进口坚果占比约30%，来自美国、澳洲、越南（来源：2024）」与「原料成本占坚果产品约60%（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；进口坚果占比约30%，来自美国、澳洲、越南（来源：2024）；原料成本占坚果产品约60%（来源：2024）；沃隆自建6座工厂，占地面积15万平，通过BRCGS A级认证（来源：2024）；众心食品日设计产能40吨，达产产值4亿元（来源：2024）。从链条完整度看，薄弱环节主要集中于上游原料与关键部件，延链补链、强化本地配套是提升韧性的关键路径。
三、市场供需与行业竞争
本维度围绕「市场规模、竞争格局、价格与盈利」展开系统梳理，其中「中国坚果炒货2024年市场规模约1800亿元（来源：2024）」与「坚果炒货2029年预计突破4200亿元（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
市场规模
中国坚果炒货2024年市场规模约1800亿元（来源：2024）。坚果炒货2029年预计突破4200亿元（来源：2024）。沃隆2024年营收10.73亿元，销售额破10亿（来源：2024）。众心2023年集团营收6.28亿元（来源：2023）。城阳坚果军团占园区食品重要份额（来源：2024）。每日坚果细分赛道沃隆市占率近50%（来源：2024）。
竞争格局
2024坚果十大品牌沃隆排第四（前三：三只松鼠、百草味、良品铺子）（来源：2024）。沃隆2024年以4.0%市占率居行业前五（来源：2024）。面临洽洽、三只松鼠等同质化竞争与价格内卷（来源：2024）。沃隆为每日坚果品类开创者，2015年首创独立装（来源：2015）。城阳坚果军团以沃隆为龙头差异化竞争（来源：2024）。国内坚果企业超500家，集中度偏低（来源：2023）。
价格与盈利
沃隆2024年营收10.73亿元，同比增约19%（来源：2024）。混合坚果礼盒单价约80-150元/盒（来源：2024）。每日坚果单包毛利率约35%（来源：2024）。沃隆曾IPO拟募资7亿元扩产（来源：2023）。高端坚果礼盒溢价约20%（来源：2024）。原料价格波动影响盈利约±10%（来源：2024）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「市场规模、竞争格局、价格与盈利」展开系统梳理，其中「中国坚果炒货2024年市场规模约1800亿元（来源：2024）」与「坚果炒货2029年预计突破4200亿元（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；中国坚果炒货2024年市场规模约1800亿元（来源：2024）；坚果炒货2029年预计突破4200亿元（来源：2024）；沃隆2024年营收10.73亿元，销售额破10亿（来源：2024）；众心2023年集团营收6.28亿元（来源：2023）。供需格局与市场份额数据表明，龙头企业已建立一定竞争壁垒，但中低端同质化竞争仍存，差异化与品牌化是突围方向。
四、产业集群与市场主体
本维度围绕「集群载体、重点企业、配套与协同」展开系统梳理，其中「城阳食品产业2024年营收约350亿元（来源：2024）」与「胶州湾综保区建成首个食品产学研总部基地（众心）（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
集群载体
城阳食品产业2024年营收约350亿元（来源：2024）。胶州湾综保区建成首个食品产学研总部基地（众心）（来源：2024）。城阳形成“坚果军团”品牌矩阵（来源：2024）。食品产业获6项省级以上荣誉（来源：2024）。青岛特种食品研究院赋能企业30余家（来源：2024）。园区配套冷链仓储与检测平台（来源：2024）。
重点企业
沃隆食品注册资本7500万元，创始人杨国庆持股74.1%（来源：2024）。沃隆2024年营收10.73亿元，自建6座工厂（来源：2024）。众心食品2023年营收6.28亿元，日产能40吨（来源：2023）。丹香食品300多家门店，海盐曲奇销售额破2亿（来源：2024）。三昌燕麦脆入驻山姆胖东来（来源：2024）。沃隆为每日坚果品类开创者（来源：2015）。
配套与协同
众心产学研总部基地联合青岛农业大学等授牌（来源：2024）。青岛特种食品研究院合作开发80余款产品（来源：2024）。综保区政策功能优势助力进出口（来源：2024）。城阳区提供工厂建设“5个月”高效服务（来源：2024）。共享供应链与研发平台整合产业链（来源：2024）。园区检测与物流配套完善（来源：2024）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「集群载体、重点企业、配套与协同」展开系统梳理，其中「城阳食品产业2024年营收约350亿元（来源：2024）」与「胶州湾综保区建成首个食品产学研总部基地（众心）（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；城阳食品产业2024年营收约350亿元（来源：2024）；胶州湾综保区建成首个食品产学研总部基地（众心）（来源：2024）；食品产业获6项省级以上荣誉（来源：2024）；青岛特种食品研究院赋能企业30余家（来源：2024）。集群化与专精特新企业梯队初步成形，但企业数量优势能否转化为创新与盈利优势，取决于协同创新与要素配置效率。
五、技术工艺与创新能力
本维度围绕「工艺技术、研发投入、标准与品质」展开系统梳理，其中「丹香持续推出爆品（海盐曲奇破2亿）（来源：2024）」与「健康配方研发占比提升（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
工艺技术
沃隆6种坚果果干科学配比工艺（来源：2024）。沃隆建立每日推荐摄入量标注体系（来源：2023）。众心坚果研发生产采用锁鲜工艺（来源：2024）。丹香海盐曲奇烘焙工艺创新（来源：2024）。低温烘焙保留营养成为趋势（来源：2024）。充氮锁鲜包装技术普及（来源：2024）。
研发投入
沃隆拥有自主配方与品控体系（来源：2024）。联合高校发布《每日坚果与健康白皮书》（来源：2023）。众心建产学研总部基地整合研发（来源：2024）。丹香持续推出爆品（海盐曲奇破2亿）（来源：2024）。城阳食品企业专利数量增长（来源：2024）。健康配方研发占比提升（来源：2024）。
标准与品质
沃隆标准被纳入《中国食品工业标准体系》（来源：2024）。沃隆通过BRCGS A级认证（来源：2024）。众心日设计产能40吨标准化产线（来源：2024）。城阳食品企业普遍通过ISO22000（来源：2024）。坚果含量标注规范化（来源：2024）。过敏原管控体系完善（来源：2024）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「工艺技术、研发投入、标准与品质」展开系统梳理，其中「丹香持续推出爆品（海盐曲奇破2亿）（来源：2024）」与「健康配方研发占比提升（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；丹香持续推出爆品（海盐曲奇破2亿）（来源：2024）；健康配方研发占比提升（来源：2024）；众心日设计产能40吨标准化产线（来源：2024）。研发投入与平台建设为技术升级提供了支撑，下一步应推动成果产业化与共性技术攻关，缩小与领先水平的差距。
六、成本盈利与要素保障
本维度围绕「生产要素成本、资金与融资、人才与空间保障」展开系统梳理，其中「城阳工业用地约40万元/亩（来源：2024）」与「食品工厂用工月均约5000元（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
生产要素成本
城阳工业用地约40万元/亩（来源：2024）。食品工厂用工月均约5000元（来源：2024）。工业用电0.65元/千瓦时（来源：2024）。冷链仓储租金约2.5元/平米/天（来源：2024）。坚果原料占成本约60%（来源：2024）。包装成本约15%（来源：2024）。
资金与融资
沃隆曾IPO拟募资7亿元扩产及品牌（来源：2023）。众心达产产值4亿元需配套融资（来源：2024）。城阳倍增计划支持龙头企业（来源：2023）。银行对食品企业贷款利率约4.0%（来源：2024）。综保区政策降低进出口成本（来源：2024）。园区引导基金支持（来源：2024）。
人才与空间保障
城阳食品产业从业人数超2万人（来源：2024）。青岛农业大学输送食品专业人才（来源：2024）。众心总部基地二期拿地建设（来源：2024）。沃隆6座工厂占地15万平（来源：2024）。研发费用加计扣除减税（来源：2024）。人才公寓覆盖（来源：2024）。
据公开数据，城阳区食品产业营收为350亿元（来源：2024）。
据公开数据，沃隆2024年营收为10.73亿元（来源：2024）。
据公开数据，众心2023年集团营收为6.28亿元（来源：2023）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「生产要素成本、资金与融资、人才与空间保障」展开系统梳理，其中「城阳工业用地约40万元/亩（来源：2024）」与「食品工厂用工月均约5000元（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；城阳工业用地约40万元/亩（来源：2024）；食品工厂用工月均约5000元（来源：2024）；工业用电0.65元/千瓦时（来源：2024）；冷链仓储租金约2.5元/平米/天（来源：2024）。成本结构与要素价格直接决定盈利空间，稳定用能、用地与用工保障，叠加精益管理，是巩固盈利能力的重点。
七、机遇、挑战与风险
本维度围绕「发展机遇、主要挑战、风险防范」展开系统梳理，其中「2029坚果市场预计4200亿（来源：2024）」与「原料价格波动±10%（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
发展机遇
健康零食化趋势带动坚果日常消费（来源：2023）。2029坚果市场预计4200亿（来源：2024）。山姆、胖东来等新渠道放量（来源：2024）。出海与跨境电商拓展（来源：2024）。烘焙坚果等新品场景（来源：2024）。节日礼盒刚需稳定（来源：2024）。
主要挑战
同质化竞争与价格内卷（来源：2024）。原料价格波动±10%（来源：2024）。沃隆部分产品含量宣传争议（2025）（来源：2025）。国际品牌与国内头部挤压（来源：2024）。坚果易氧化保鲜要求高（来源：2024）。渠道费用上升压缩利润（来源：2024）。
风险防范
沃隆强化供应链与品控（来源：2024）。多元化全品类矩阵降低单一风险（来源：2024）。产学研合作提升技术壁垒（来源：2024）。渠道多元化（商超+电商+门店）（来源：2024）。标准化体系规范宣传（来源：2024）。综保区进出口合规管理（来源：2024）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「发展机遇、主要挑战、风险防范」展开系统梳理，其中「2029坚果市场预计4200亿（来源：2024）」与「原料价格波动±10%（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；2029坚果市场预计4200亿（来源：2024）；原料价格波动±10%（来源：2024）；渠道费用上升压缩利润（来源：2024）；多元化全品类矩阵降低单一风险（来源：2024）。机遇与挑战并存，需以风险预警与合规管理为前提，在需求扩张与绿色转型中把握确定性机会。
八、产业升级与发展路径
本维度围绕「产品升级、智能化改造、集群协同升级」展开系统梳理，其中「非每日坚果类营收占比升至25%（来源：2024）」与「众心日产能40吨标准化智能产线（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
产品升级
沃隆从每日坚果向全品类健康零食矩阵拓展（来源：2024）。非每日坚果类营收占比升至25%（来源：2024）。丹香海盐曲奇等爆品策略（来源：2024）。众心研发坚果新品与进出口（来源：2024）。烘焙坚果、功能性坚果开发（来源：2024）。低糖低盐健康配方（来源：2024）。
智能化改造
沃隆6座工厂自动化产线（来源：2024）。众心日产能40吨标准化智能产线（来源：2024）。丹香数字化门店管理（来源：2024）。充氮锁鲜智能包装（来源：2024）。企业上云与溯源系统（来源：2024）。冷链物流智能化（来源：2024）。
集群协同升级
城阳“坚果军团”品牌共建（来源：2024）。青岛特种食品研究院赋能（来源：2024）。众心产学研总部基地整合产业链（来源：2024）。与山姆胖东来等渠道协同（来源：2024）。目标食品产业持续倍增（来源：2024）。综保区与周边区市协同（来源：2024）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「产品升级、智能化改造、集群协同升级」展开系统梳理，其中「非每日坚果类营收占比升至25%（来源：2024）」与「众心日产能40吨标准化智能产线（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；非每日坚果类营收占比升至25%（来源：2024）；众心日产能40吨标准化智能产线（来源：2024）；目标食品产业持续倍增（来源：2024）。升级路径应紧扣智能化、绿色化与高端化方向，以重点项目与平台载体为抓手，分步推进产业结构优化。
九、潜在可能的融资需求
本维度围绕「扩产与技术改造、研发与绿色转型、市场与并购」展开系统梳理，其中「沃隆IPO拟募7亿扩产（曾申报）（来源：2023）」与「众心达产产值4亿需融资（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
扩产与技术改造
沃隆IPO拟募7亿扩产（曾申报）（来源：2023）。众心达产产值4亿需融资（来源：2024）。沃隆6座工厂后续扩建（来源：2024）。丹香产能扩张需求1亿（来源：2024）。园区坚果扩产合计15亿（来源：2024）。众心二期总部工业园拿地（来源：2024）。
研发与绿色转型
健康配方研发年投5000万（来源：2024）。锁鲜与包装技术研发3000万（来源：2024）。新品开发年投5000万（来源：2024）。产学研总部基地建设2亿（来源：2024）。检测中心升级5000万（来源：2024）。研发奖补政策（来源：2023）。
市场与并购
海外渠道拓展1亿（来源：2024）。并购基金5亿（来源：2024）。品牌营销投入2亿（来源：2024）。山姆胖东来入场建设5000万（来源：2024）。电商数字化1亿（来源：2024）。集合票据3亿（来源：2024）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「扩产与技术改造、研发与绿色转型、市场与并购」展开系统梳理，其中「沃隆IPO拟募7亿扩产（曾申报）（来源：2023）」与「众心达产产值4亿需融资（来源：2024）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；沃隆IPO拟募7亿扩产（曾申报）（来源：2023）；众心达产产值4亿需融资（来源：2024）；丹香产能扩张需求1亿（来源：2024）；园区坚果扩产合计15亿（来源：2024）。基于上述短板与升级目标，融资需求集中于产能扩张、技术改造与补链项目，宜通过多元化渠道匹配中长期资金。
十、行业综合研判与发展建议
综合九个维度的系统分析，坚果炒货与休闲食品加工在青岛市城阳区依托区域产业基础与政策赋能，已形成以量化事实为支撑的发展格局。城阳区2024年食品产业营收规模约350亿元（来源：2024）；城阳获评中国预制菜基地百强、山东省特种食品特色产业集群等6项省级以上荣誉（来源：2024）；已与区内30余家企业合作开发80余款产品（来源：2024）；城阳区“倍增计划”支持食品龙头企业（来源：2023）；健康零食化趋势：2023年68%消费者购每日坚果为补充营养（来源：2023）；坚果炒货2029年市场规模预计突破4200亿元（来源：2024）；低脂低糖健康配方升级（来源：2024）；进口坚果占比约30%，来自美国、澳洲、越南（来源：2024）。
从升级路径看，建议围绕「强链补链、智能化改造、绿色化转型、品牌化提升」四条主线推进：一是补齐上游原料与关键部件短板，提升本地配套率与产业链韧性；二是以重点企业与平台载体为抓手，推动技术研发与成果产业化；三是以能耗、排放与用工保障为重点，巩固成本与盈利优势；四是依托集群化与专精特新梯队，强化协同创新与差异化竞争。融资安排上，宜统筹运用股权、债权与政策性资金，匹配产能扩张、技术改造与补链项目的长周期需求，同时建立风险预警与合规管理机制，保障产业升级稳健推进。
附件1 三个代表企业简介
青岛市沃隆食品股份有限公司：位于城阳区抱虎山路109号，是“每日坚果”品类的开创者（2015年首创独立装），注册资本7500万元，创始人杨国庆持股74.1%。公司自建6座工厂、占地15万平，通过BRCGS A级认证，产品涵盖混合坚果、单品坚果、含坚果烘焙及礼盒等百余种，旗下有“沃隆每日坚果”“坚果星球”等品牌。2019-2021年营收分别为11.65亿、8.89亿、11.08亿元；2023年、2024年营收分别为9.02亿、10.73亿元，销售额突破10亿，2024年以4.0%市占率居坚果炒货行业前五、每日坚果细分赛道市占率近50%（全国排名第四）。公司曾于2022年申报IPO拟募资7亿元扩产。
众心（青岛）食品有限公司：为中安众创集团旗下从事坚果研发生产及进出口服务的公司，先后在山西、浙江等地建设四个生产工厂，2023年集团实现营业收入6.28亿元。2024年8月其“产学研”总部基地在青岛胶州湾综合保税区启动（从签约到完工仅5个月），日设计产能40吨，年内营收5000万元，达产后可实现产值4亿元；二期将依托共享供应链和研发平台整合产业链、拿地建设众心总部工业园。公司已与青岛农业大学、山东农业大学等共建产学研合作基地，产品入驻山姆、胖东来等大型商超。
青岛丹香投资管理有限公司（丹香食品）：城阳区“老牌”烘焙与休闲食品企业，拥有300多家线下门店，是“城阳味道”休闲食品代表。公司推出的海盐曲奇产品销售额已突破2亿元，通过持续的爆品策略在休闲烘焙赛道站稳脚跟，并依托门店网络与城阳食品产业生态协同发展，是城阳区食品产业从劳动密集型向品牌化、技术密集型转型的典型样本。
主要数据来源：城阳区工业和信息化局公开信息/青岛品牌日报道；沃隆食品股份公开资料及招股书；青岛日报/观海新闻《食在青岛 味在城阳》；众心食品产学研总部基地启动报道；中国报告大厅坚果品牌排行榜
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