
空港地面设备与消防车制造行业深度分析报告
执行摘要
威海市环翠区空港地面设备与消防车制造产业以威海广泰为绝对龙头，是全球品种最全的空港地面设备生产基地，主导产品国内市场占有率达40%以上。威海广泰成立于1996年，注册资本5.31亿元，建有国家空港地面设备工程技术研究中心，产品涵盖摆渡车、加油车、客梯车、消防车、医疗车等30多类，服务全球100多个国家和地区、1000多个机场。2024年公司营收28.9亿元，空港装备收入16.0亿元、同比增长32.3%，国际空港装备订单10.39亿元、同比增长67%；消防救援装备订单10.62亿元、同比增长69.15%。在电动化、低空经济与应急救援无人机等新赛道带动下，企业正从传统地服设备向移动医疗、应急消防无人机多元拓展，产业生态持续升级，是环翠区专用车辆与应急装备优势产业链的核心承载。
（行业主要指标）
· 2024营收：28.9亿元（来源：2024年）
· 空港装备收入：16.0亿元（来源：2024年）
· 国际空港订单：10.39亿元（来源：2024年）
· 国内空港订单：10.55亿元（来源：2024年）
· 消防装备订单：10.62亿元（来源：2024年）
· 服务机场数：1000多个（来源：2024年）
· 国内市场占有率：40%以上（来源：2024年）
· 注册资本：5.31亿元（来源：2024年）
一、宏观发展环境
本维度围绕「产业基础、政策环境、要素条件」展开系统梳理，其中「威海是全球品种最全的空港地面设备生产基地，主导产品国内市场占有率达40%以上（来源：2024年威海产业技术研究院）」与「威海广泰2024年营收28.9亿元，空港装备与消防救援装备双轮驱动（来源：2024年威海广泰年报）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
产业基础
威海是全球品种最全的空港地面设备生产基地，主导产品国内市场占有率达40%以上（来源：2024年威海产业技术研究院）。威海广泰2024年营收28.9亿元，空港装备与消防救援装备双轮驱动（来源：2024年威海广泰年报）。环翠区将空港地面设备与消防车制造列入先进装备与智能制造产业集群重点（来源：2024年威海产业技术研究院）。
政策环境
国家大规模设备更新与特别国债支持机场新建改扩建，拉动空港装备需求（来源：2024年威海广泰研报）。低空经济上升为国家战略，应急救援无人机纳入山东省重点产品名单（来源：2024年威海广泰研报）。威海将专用车与应急装备列入十条优势产业链重点培育（来源：2024年威海产业技术研究院）。
要素条件
威海广泰建有国家空港地面设备工程技术研究中心，研发实力国内领先（来源：2024年威海产业技术研究院）。环翠区黄河街16号威海广泰总部基地，配套产业链完善（来源：2024年天眼查）。威海拥有曲轴、液压件、电气配套等专用车零部件本地供应能力（来源：2024年威海产业技术研究院）。
据公开数据，2024营收为28.9亿元（来源：2024年）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「产业基础、政策环境、要素条件」展开系统梳理，其中「威海是全球品种最全的空港地面设备生产基地，主导产品国内市场占有率达40%以上（来源：2024年威海产业技术研究院）」与「威海广泰2024年营收28.9亿元，空港装备与消防救援装备双轮驱动（来源：2024年威海广泰年报）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；威海是全球品种最全的空港地面设备生产基地，主导产品国内市场占有率达40%以上（来源：2024年威海产业技术研究院）；威海广泰2024年营收28.9亿元，空港装备与消防救援装备双轮驱动（来源：2024年威海广泰年报）；国家大规模设备更新与特别国债支持机场新建改扩建，拉动空港装备需求（来源：2024年威海广泰研报）；低空经济上升为国家战略，应急救援无人机纳入山东省重点产品名单（来源：2024年威海广泰研报）。上述政策、区位与经济基础共同构成了产业成长的宏观底盘，后续需在把握政策导向与区域协同中放大既有优势。
二、产业链结构
本维度围绕「上游配套、中游制造、下游应用」展开系统梳理，其中「空港与消防装备上游含底盘、液压件、电气系统、铝型材等，威海本地配套率较高（来源：2024年威海广泰年报）」与「环翠区聚集电气、液压、结构件配套企业支撑专用车制造（来源：2024年威海产业技术研究院）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
上游配套
空港与消防装备上游含底盘、液压件、电气系统、铝型材等，威海本地配套率较高（来源：2024年威海广泰年报）。威海广泰通过远期即期结合采购控制底盘与原材料成本（来源：2024年威海广泰年报）。环翠区聚集电气、液压、结构件配套企业支撑专用车制造（来源：2024年威海产业技术研究院）。
中游制造
威海广泰产品涵盖摆渡车、加油车、客梯车、消防车、医疗车等30多类（来源：2024年威海广泰年报）。2024年空港装备收入16.0亿元、同比增长32.3%，占营收过半（来源：2024年威海广泰年报）。消防救援装备2024年收入约12.3亿元，订单10.62亿元、同比增长69.15%（来源：2024年威海广泰投资者关系）。
下游应用
产品服务全球100多个国家和地区、1000多个机场（来源：2024年威海广泰投资者关系）。下游涵盖机场、航空公司、消防救援、医疗急救等多元场景（来源：2024年威海广泰年报）。移动医疗装备2024年首次实现国际市场突破（来源：2024年威海广泰研报）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「上游配套、中游制造、下游应用」展开系统梳理，其中「空港与消防装备上游含底盘、液压件、电气系统、铝型材等，威海本地配套率较高（来源：2024年威海广泰年报）」与「环翠区聚集电气、液压、结构件配套企业支撑专用车制造（来源：2024年威海产业技术研究院）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；空港与消防装备上游含底盘、液压件、电气系统、铝型材等，威海本地配套率较高（来源：2024年威海广泰年报）；环翠区聚集电气、液压、结构件配套企业支撑专用车制造（来源：2024年威海产业技术研究院）；2024年空港装备收入16.0亿元、同比增长32.3%，占营收过半（来源：2024年威海广泰年报）；消防救援装备2024年收入约12.3亿元，订单10.62亿元、同比增长69.15%（来源：2024年威海广泰投资者关系）。从链条完整度看，薄弱环节主要集中于上游原料与关键部件，延链补链、强化本地配套是提升韧性的关键路径。
三、市场供需与行业竞争
本维度围绕「供给能力、市场需求、竞争格局」展开系统梳理，其中「威海广泰2024年空港装备收入16.0亿元，国际订单10.39亿元、同比+67%（来源：2024年威海广泰年报）」与「2024年消防救援装备订单10.62亿元、同比增长69.15%（来源：2024年威海广泰投资者关系）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
供给能力
威海广泰2024年空港装备收入16.0亿元，国际订单10.39亿元、同比+67%（来源：2024年威海广泰年报）。2024年消防救援装备订单10.62亿元、同比增长69.15%（来源：2024年威海广泰投资者关系）。公司产品服务机场增至1000多个，国家和地区100多个（来源：2024年威海广泰投资者关系）。
市场需求
2024年国内空港装备订单10.55亿元、同比增长68%，机场新建改扩建拉动（来源：2024年威海广泰投资者关系）。低空经济与应急救援需求增长，无人机消防装备成新增长点（来源：2024年威海广泰研报）。全球机场地服设备更新周期叠加一带一路市场拓展（来源：2024年威海广泰研报）。
竞争格局
威海空港地面设备主导产品国内市场占有率达40%以上，全球品种最全（来源：2024年威海产业技术研究院）。威海广泰具备与国际品牌竞争的消防装备实力，拓展海外机场市场（来源：2024年威海广泰研报）。国内空港装备市场复苏，威海广泰订单份额领先（来源：2024年威海广泰投资者关系）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「供给能力、市场需求、竞争格局」展开系统梳理，其中「威海广泰2024年空港装备收入16.0亿元，国际订单10.39亿元、同比+67%（来源：2024年威海广泰年报）」与「2024年消防救援装备订单10.62亿元、同比增长69.15%（来源：2024年威海广泰投资者关系）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；威海广泰2024年空港装备收入16.0亿元，国际订单10.39亿元、同比+67%（来源：2024年威海广泰年报）；2024年消防救援装备订单10.62亿元、同比增长69.15%（来源：2024年威海广泰投资者关系）；公司产品服务机场增至1000多个，国家和地区100多个（来源：2024年威海广泰投资者关系）；2024年国内空港装备订单10.55亿元、同比增长68%，机场新建改扩建拉动（来源：2024年威海广泰投资者关系）。供需格局与市场份额数据表明，龙头企业已建立一定竞争壁垒，但中低端同质化竞争仍存，差异化与品牌化是突围方向。
四、产业集群与市场主体
本维度围绕「企业集聚、领军企业、专精特新」展开系统梳理，其中「威海专用车产业链含底盘、结构件、电气、液压等配套企业（来源：2024年威海产业技术研究院）」与「威海广泰为空港地面设备与消防车制造领军企业，1996年成立、注册资本5.31亿元（来源：2024年天眼查）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
企业集聚
环翠区聚集威海广泰等空港与消防装备企业，形成专用车特色集群（来源：2024年威海产业技术研究院）。威海专用车产业链含底盘、结构件、电气、液压等配套企业（来源：2024年威海产业技术研究院）。经区、环翠协同布局海工与专用车装备产业（来源：2024年威海船舶海工发布会）。
领军企业
威海广泰为空港地面设备与消防车制造领军企业，1996年成立、注册资本5.31亿元（来源：2024年天眼查）。公司是国家空港地面设备工程技术研究中心依托单位（来源：2024年威海产业技术研究院）。威海广泰入选国家级专精特新重点小巨人及山东省制造业单项冠军（来源：2024年威海产业技术研究院）。
专精特新
威海先进装备集群拥有国家级专精特新小巨人28家（来源：2024年威海产业技术研究院）。威海广泰应急救援无人机入选山东省无人机企业重点产品名单（来源：2024年威海广泰研报）。环翠区培育空港装备领域单项冠军与瞪羚企业梯队（来源：2024年威海产业技术研究院）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「企业集聚、领军企业、专精特新」展开系统梳理，其中「威海专用车产业链含底盘、结构件、电气、液压等配套企业（来源：2024年威海产业技术研究院）」与「威海广泰为空港地面设备与消防车制造领军企业，1996年成立、注册资本5.31亿元（来源：2024年天眼查）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；威海专用车产业链含底盘、结构件、电气、液压等配套企业（来源：2024年威海产业技术研究院）；威海广泰为空港地面设备与消防车制造领军企业，1996年成立、注册资本5.31亿元（来源：2024年天眼查）；公司是国家空港地面设备工程技术研究中心依托单位（来源：2024年威海产业技术研究院）；威海广泰入选国家级专精特新重点小巨人及山东省制造业单项冠军（来源：2024年威海产业技术研究院）。集群化与专精特新企业梯队初步成形，但企业数量优势能否转化为创新与盈利优势，取决于协同创新与要素配置效率。
五、技术工艺与创新能力
本维度围绕「关键技术、产能突破、研发投入」展开系统梳理，其中「威海广泰建有国家空港地面设备工程技术研究中心，掌握电动化地服设备核心技术（来源：2024年威海产业技术研究院）」与「公司研发多旋翼无人机与双轮旋直升机用于应急消防领域（来源：2024年威海广泰研报）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
关键技术
威海广泰建有国家空港地面设备工程技术研究中心，掌握电动化地服设备核心技术（来源：2024年威海产业技术研究院）。公司研发多旋翼无人机与双轮旋直升机用于应急消防领域（来源：2024年威海广泰研报）。移动医疗方舱车技术业内领先，2024年首次实现国际突破（来源：2024年威海广泰研报）。
产能突破
2024年完成集装货物装载机生产线智能化改造，推行摆渡车客梯车智能制造（来源：2024年威海广泰投资者关系）。威海广泰2024年空港装备收入16.0亿元、同比+32.3%（来源：2024年威海广泰年报）。公司2025年继续扩能提产，满足国内外订单高增（来源：2024年威海广泰投资者关系）。
研发投入
威海广泰年研发投入占营收比重居专用车装备行业前列（来源：2024年威海广泰年报）。公司与高校院所合作开发电动化、智能化地服与消防装备（来源：2024年威海广泰研报）。环翠区企业建成国家级企业技术中心等创新载体（来源：2024年威海产业技术研究院）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「关键技术、产能突破、研发投入」展开系统梳理，其中「威海广泰建有国家空港地面设备工程技术研究中心，掌握电动化地服设备核心技术（来源：2024年威海产业技术研究院）」与「公司研发多旋翼无人机与双轮旋直升机用于应急消防领域（来源：2024年威海广泰研报）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；威海广泰建有国家空港地面设备工程技术研究中心，掌握电动化地服设备核心技术（来源：2024年威海产业技术研究院）；公司研发多旋翼无人机与双轮旋直升机用于应急消防领域（来源：2024年威海广泰研报）；威海广泰2024年空港装备收入16.0亿元、同比+32.3%（来源：2024年威海广泰年报）；环翠区企业建成国家级企业技术中心等创新载体（来源：2024年威海产业技术研究院）。研发投入与平台建设为技术升级提供了支撑，下一步应推动成果产业化与共性技术攻关，缩小与领先水平的差距。
六、成本盈利与要素保障
本维度围绕「投资强度、成本要素、盈利水平」展开系统梳理，其中「威海广泰2024年营收28.9亿元，总资产约49.7亿元（来源：2024年天眼查年报）」与「2024年上半年公司毛利率28.13%，空港装备毛利率34.78%（来源：2024年威海广泰半年报）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
投资强度
威海广泰2024年营收28.9亿元，总资产约49.7亿元（来源：2024年天眼查年报）。公司持续推进摆渡车、客梯车等生产线智能制造扩能投资（来源：2024年威海广泰投资者关系）。环翠区空港与消防装备产业固定资产投资规模居专用车前列（来源：2024年威海产业技术研究院）。
成本要素
2024年上半年公司毛利率28.13%，空港装备毛利率34.78%（来源：2024年威海广泰半年报）。海外业务毛利率36.1%、同比+2.1pct，高于国内业务（来源：2024年威海广泰研报）。底盘等原材料采购通过远期即期结合控制成本波动（来源：2024年威海广泰年报）。
盈利水平
2024年上半年归母净利润1.07亿元、同比增长85.16%（来源：2024年威海广泰半年报）。剔除审价与商誉减值影响，2024年归母净利润1.58亿元、同比+25.7%（来源：2024年威海广泰研报）。2025年一季度营收6.4亿元、同比+12.6%，保持较快速增长（来源：2024年威海广泰研报）。
据公开数据，2024营收为28.9亿元（来源：2024年）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「投资强度、成本要素、盈利水平」展开系统梳理，其中「威海广泰2024年营收28.9亿元，总资产约49.7亿元（来源：2024年天眼查年报）」与「2024年上半年公司毛利率28.13%，空港装备毛利率34.78%（来源：2024年威海广泰半年报）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；威海广泰2024年营收28.9亿元，总资产约49.7亿元（来源：2024年天眼查年报）；2024年上半年公司毛利率28.13%，空港装备毛利率34.78%（来源：2024年威海广泰半年报）；海外业务毛利率36.1%、同比+2.1pct，高于国内业务（来源：2024年威海广泰研报）；2024年上半年归母净利润1.07亿元、同比增长85.16%（来源：2024年威海广泰半年报）。成本结构与要素价格直接决定盈利空间，稳定用能、用地与用工保障，叠加精益管理，是巩固盈利能力的重点。
七、机遇、挑战与风险
本维度围绕「国产替代机遇、技术风险、价格波动」展开系统梳理，其中「低空经济应急救援无人机列入省级重点，新增长点明确（来源：2024年威海广泰研报）」与「特殊客户审价事项影响利润确认节奏（来源：2024年威海广泰研报）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
国产替代机遇
机场地服设备电动化、智能化国产替代空间大（来源：2024年威海广泰研报）。低空经济应急救援无人机列入省级重点，新增长点明确（来源：2024年威海广泰研报）。一带一路机场建设带动空港装备出口机遇（来源：2024年威海广泰投资者关系）。
技术风险
电动化、智能化转型对电池电控系统技术要求提高（来源：2024年威海广泰年报）。国际认证与适航标准壁垒影响海外市场准入（来源：2024年威海广泰研报）。特殊客户审价事项影响利润确认节奏（来源：2024年威海广泰研报）。
价格波动
底盘、钢材等原材料价格波动影响制造成本（来源：2024年威海广泰年报）。国际海运费与汇率波动影响出口利润（来源：2024年威海广泰投资者关系）。行业竞争加剧导致价格与交付周期承压（来源：2024年威海广泰研报）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「国产替代机遇、技术风险、价格波动」展开系统梳理，其中「低空经济应急救援无人机列入省级重点，新增长点明确（来源：2024年威海广泰研报）」与「特殊客户审价事项影响利润确认节奏（来源：2024年威海广泰研报）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；低空经济应急救援无人机列入省级重点，新增长点明确（来源：2024年威海广泰研报）；特殊客户审价事项影响利润确认节奏（来源：2024年威海广泰研报）。机遇与挑战并存，需以风险预警与合规管理为前提，在需求扩张与绿色转型中把握确定性机会。
八、产业升级与发展路径
本维度围绕「链长机制、三大行动、招商路径」展开系统梳理，其中「培育移动医疗与应急救援无人机新业务（来源：2024年威海广泰研报）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
链长机制
威海将专用车与应急装备列入十条优势产业链，链长制推进（来源：2024年威海产业技术研究院）。环翠区建立产业专班，绘制空港消防装备招商图谱（来源：2024年文登区经验借鉴）。组织企业加入产业联盟推动资源共享（来源：2024年威海船舶海工发布会）。
三大行动
实施高端化、智能化、绿色化行动，推动地服设备电动化（来源：2024年威海广泰研报）。威海广泰推进生产线智能制造，提产扩能提质增效（来源：2024年威海广泰投资者关系）。培育移动医疗与应急救援无人机新业务（来源：2024年威海广泰研报）。
招商路径
威海广泰借助空港出口契机优先拓展国际机场消防救援装备（来源：2024年威海广泰研报）。深化与Swissport、Menzies、Dnata等全球四大地服公司合作（来源：2024年威海广泰投资者关系）。环翠区依托海洋智能装备研究中心引进应急装备创新企业（来源：2024年环翠区报道）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「链长机制、三大行动、招商路径」展开系统梳理，其中「培育移动医疗与应急救援无人机新业务（来源：2024年威海广泰研报）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；培育移动医疗与应急救援无人机新业务（来源：2024年威海广泰研报）。升级路径应紧扣智能化、绿色化与高端化方向，以重点项目与平台载体为抓手，分步推进产业结构优化。
九、潜在可能的融资需求
本维度围绕「融资规模、资金需求、融资方式」展开系统梳理，其中「威海广泰2024年营收28.9亿元，扩产与研发资金需求持续（来源：2024年威海广泰年报）」与「空港与消防装备订单合计超30亿元，需配套产能投资（来源：2024年威海广泰投资者关系）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；下文逐层展开，力求以可溯源的量化事实支撑后续研判。
融资规模
威海广泰2024年营收28.9亿元，扩产与研发资金需求持续（来源：2024年威海广泰年报）。公司计划推行摆渡车、客梯车等生产线智能制造扩能（来源：2024年威海广泰投资者关系）。空港与消防装备订单合计超30亿元，需配套产能投资（来源：2024年威海广泰投资者关系）。
资金需求
2024年国际空港订单10.39亿、国内10.55亿、消防10.62亿（来源：2024年威海广泰投资者关系）。移动医疗、无人机新业务研发与产能建设资金需求（来源：2024年威海广泰研报）。环翠区空港消防装备产业链配套升级资金需求（来源：2024年威海产业技术研究院）。
融资方式
威海广泰依托上市公司平台通过定增、银行授信融资（来源：2024年威海广泰年报）。公司与全球地服大客户合作以订单融资支撑扩产（来源：2024年威海广泰投资者关系）。威海设立产业基金与银企对接支持专用车装备企业（来源：2024年文登区经验借鉴）。
综合研判：本维度各项真实数据点相互印证，本维度围绕「融资规模、资金需求、融资方式」展开系统梳理，其中「威海广泰2024年营收28.9亿元，扩产与研发资金需求持续（来源：2024年威海广泰年报）」与「空港与消防装备订单合计超30亿元，需配套产能投资（来源：2024年威海广泰投资者关系）」等数据点清晰刻画了该维度的现实基础；威海广泰2024年营收28.9亿元，扩产与研发资金需求持续（来源：2024年威海广泰年报）；空港与消防装备订单合计超30亿元，需配套产能投资（来源：2024年威海广泰投资者关系）；2024年国际空港订单10.39亿、国内10.55亿、消防10.62亿（来源：2024年威海广泰投资者关系）；移动医疗、无人机新业务研发与产能建设资金需求（来源：2024年威海广泰研报）。基于上述短板与升级目标，融资需求集中于产能扩张、技术改造与补链项目，宜通过多元化渠道匹配中长期资金。
十、行业综合研判与发展建议
综合九个维度的系统分析，空港地面设备与消防车制造在威海市环翠区依托区域产业基础与政策赋能，已形成以量化事实为支撑的发展格局。威海是全球品种最全的空港地面设备生产基地，主导产品国内市场占有率达40%以上（来源：2024年威海产业技术研究院）；威海广泰2024年营收28.9亿元，空港装备与消防救援装备双轮驱动（来源：2024年威海广泰年报）；国家大规模设备更新与特别国债支持机场新建改扩建，拉动空港装备需求（来源：2024年威海广泰研报）；低空经济上升为国家战略，应急救援无人机纳入山东省重点产品名单（来源：2024年威海广泰研报）；威海广泰建有国家空港地面设备工程技术研究中心，研发实力国内领先（来源：2024年威海产业技术研究院）；环翠区黄河街16号威海广泰总部基地，配套产业链完善（来源：2024年天眼查）；威海拥有曲轴、液压件、电气配套等专用车零部件本地供应能力（来源：2024年威海产业技术研究院）；空港与消防装备上游含底盘、液压件、电气系统、铝型材等，威海本地配套率较高（来源：2024年威海广泰年报）。
从升级路径看，建议围绕「强链补链、智能化改造、绿色化转型、品牌化提升」四条主线推进：一是补齐上游原料与关键部件短板，提升本地配套率与产业链韧性；二是以重点企业与平台载体为抓手，推动技术研发与成果产业化；三是以能耗、排放与用工保障为重点，巩固成本与盈利优势；四是依托集群化与专精特新梯队，强化协同创新与差异化竞争。融资安排上，宜统筹运用股权、债权与政策性资金，匹配产能扩张、技术改造与补链项目的长周期需求，同时建立风险预警与合规管理机制，保障产业升级稳健推进。
附件1 三个代表企业简介
威海广泰空港设备股份有限公司：1996年成立，注册资本5.31亿元，位于环翠区黄河街16号，是亚洲最大、全球品种最全的空港地面设备研发制造企业，建有国家空港地面设备工程技术研究中心。2024年营收28.9亿元，空港装备收入16.0亿元、同比增长32.3%，国际空港装备订单10.39亿元、同比+67%，产品服务全球100多个国家和地区、1000多个机场。公司为空港装备与消防救援双主业，消防救援装备2024年订单10.62亿元、同比+69.15%，并培育移动医疗与应急救援无人机新业务，是国家级专精特新重点小巨人企业。
威海广泰消防救援装备板块：作为公司第二大主业，消防救援装备2024年取得订单10.62亿元、同比增长69.2%，已具备与国际品牌竞争的实力。产品涵盖城市消防车、举高喷射车、抢险救援车等，借助空港装备出口渠道优先拓展国际机场消防救援装备市场，并逐步覆盖其他消防品类。2024年该板块收入约12.3亿元，毛利率约20%，是公司重要利润与增长来源，正成为环翠区应急装备产业名片。
威海广泰移动医疗与无人机新业务：公司战略培育移动医疗装备，已成为业内领先的方舱医疗车专业制造厂商，2024年首次实现国际市场突破。同时瞄准低空经济应急救援场景，研发多旋翼无人机与双轮旋直升机用于应急消防，入选山东省无人机企业重点产品名单。新业务有望借助国内低空经济发展东风成为继空港、消防之后的第三增长曲线，2025年将持续提升贡献，拓宽环翠区专用车辆产业边界。
主要数据来源：威海广泰2024年年度报告；威海广泰2024年报及2025一季报点评研报；威海广泰投资者关系活动记录表；威海市产业技术研究院先进装备与智能制造产业集群报告
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